u

s BUT1-TC
Universitaire

de Technologie
du Limousin

Parcours commun

UE1.1 UE1.2 UE1.3
S E M EST R E 1 Code Apogée de TTC0101U TTC0102U TTC0103U
v 4
ANNEE UNIVERSITAIRE 2024-2025 compétenca | UELd-Marketing- 53 UEL2-Vente-S1 ol 61
:l:::::t:::: Niveau 1 Niveau 1 Niveau 1
Mot(i:)lités Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE Cozf;iiijnts Cozféi;i;nts Coi'f;iii'egnts
NGCC  |SAE 1.1 Marketing : positionnement d'une offre simple sur un marché TTCO1A1S 6,00
NGCC  |SAE 1.2 Vente : démarche de prospection TTCO1A2S 6,00
NGCC  |SAE 1.3 Communication commerciale : création d'un support "print" TTCO1A3S 5,00
NGCC  |Portfolio TTCO1A1P
NGCC  |R1.01 Fondamentaux du marketing et comportement du consommateur TTCO1A1M 2,50
NGCC  |R1.02 Fondamentaux de la vente TTCO1A2M 3,00
NGCC  |R1.03 Fondamentaux de la communication commerciale TTCO1A3M 2,00
NGCC  |R1.04 Etudes marketing TTCO1A4M 0,50 0,50
NGCC  |R1.05 Environnement économique de |'entreprise TTCO1A5M 1,00
NGCC  |R1.06 Environnement juridique de I'entreprise TTCO1A6M 0,50 1,00
NGCC  |R1.07 Techniques quantitatives et représentations TTCO1A7M 0,50 1,00 0,50
NGCC  |R1.08 Eléments financiers de |'entreprise TTCO1A8M 0,50 0,50
NGCC  |R1.09 Réle et organisation de |'entreprise sur son marché TTCO1A9M 1,00
NGCC  |R1.10 Initiation a la conduite de projet TTCO1AAM 0,50 0,50 0,50
NGCC  |R1.11 Langue A Anglais du commerce TTCO1ABM 0,50 0,50 0,50
NGCC  |R1.12 Langue B du commerce TTCO1ACM 0,50 0,50 0,50
NGCC  |R1.13 Ressources et culture numériques TTCO1ADM 0,50 1,00 0,50
NGCC  |R1.14 Expression, communication et culture TTCO1AEM 0,50 1,00 0,50
NGCC  |R1.15 Projet Personnel et Professionnel TTCO1AFM 0,50 0,50 0,50
ECTS 30 11,00 11,00 8,00
% SAE (S1) 39 41 42
% ressources (S1) 61 59 58

(1) NGCC (Note Globale de Contrdle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations régulierement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE.
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Institut
Universitaire
de Technologie
du Limousin

BUT1-TC

Parcours commun

UE 2.1 UE 2.2 UE 2.3
S E M EST R E 2 Code Apogée de TTC0201U TTC0202U TTC0203U
ANNE’E U N IVE RSITAI RE 2024_2025 Intitullé dela UE2.1 - Marketing - 52 UE2.2 - Vente - S2 UE2.3-Communication
compétence commerciale - S2
:l:::::t:::: Niveau 1 Niveau 1 Niveau 1
Mot(i:)lités Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE Enseignants Cozf;i;ijnts Cozféi;i;nts COETS;MS
NGCC  |SAE 2.1 Marketing : marketing mix TTC02A1S 3,00
NGCC  |SAE 2.2 Vente : initiation au jeu de réle de négociation TTC02A2S 3,00
NGCC  |SAE 2.3 Communication commerciale : élaboration d'un plan de communication commerciale TTCO02A3S 2,00
NGCC  |SAE 2.4 Conception d'un projet en déployant les techniques de commercialisation TTC02A4S 1,00 1,00 1,00
NGCC Stage TTCO2A5S 1,00 1,00 1,00
NGCC  |Portfolio TTCO02A1P
NGCC  |Portfolio - EPR UE1 TTC021P1 2,00
NGCC  |Portfolio - EPR UE2 TTCO22P1 2,00
NGCC  |Portfolio - EPR UE3 TTC023P1 2,00
NGCC  |R2.01 Marketing mix TTC02A1M 3,00
NGCC  |R2.02 Prospection et négociation TTC02A2M 3,00
NGCC  |R2.03 Moyens de la communication commerciale TTC02A3M 3,00
NGCC  |R2.04 Etudes marketing TTC02A4M 1,50
NGCC  |R2.05 Relations contractuelles commerciales TTCO02A5M 0,50 0,50 0,50
NGCC  |R2.06 Techniques quantitatives et représentations TTC02A6M 0,50 0,50 0,50
NGCC  |R2.07 Colits, marges et prix d'une offre simple TTC02A7M 0,50 0,50 0,50
NGCC  |R2.08 Canaux de commercialisation et de distribution TTC02A8M 1,00
NGCC  |R2.09 Psychologie sociale TTC02A9M 0,50 0,50
NGCC  |R2.10 Gestion et conduite de projet TTC02AAM 0,50 0,50 0,50
NGCC  |R2.11 Langue A Anglais du commerce TTC02ABM 0,50 0,50 0,50
NGCC  |R2.12 Langue B du commerce TTC02ACM 0,50 0,50 0,50
NGCC  |R2.13 Ressources et culture numériques TTCO2ADM 0,50 0,50 0,50
NGCC  |R2.14 Expression, communication et culture TTCO2AEM 0,50 0,50 0,50
NGCC  |R2.15 Projet Personnel et Professionnel TTCO2AFM 0,50 0,50 0,50
ECTS 30 11,00 10,00 9,00
% SAE (S2) 41 47 43
% ressources (S2) 59 53 57
% SAE (année 1) 40 44 42
% ressources (année 1) 60 56 58

(1) NGCC (Note Globale de Contrdle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations régulierement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE.
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Institut
Universitaire
de Technologie

du Limousin BUT 2 o TC

Parcours 1 : Business développement et management de la

relation client (BDMRC)

UE3.1 UE 3.2 UE3.3 UE3.4 UE 3.5
Code Apogée de
S E M E ST R E 3 I'UE TTC1301U TTC1302U TTC1303U TTC1304U TTC1305U
Z Intitulé de la Uizﬁlst’\fuai:e:innegt;f?rc;ur i V_ente kst mener cor:\J:\?’e.racicaTsr:;E:czlt;ZZrer évelopgzr::nilislirc‘nisrsagir en UE_3'5 RIS G- (7
AN N E E U N IV E RS I TAI R E 2024-202 5 compétence commerciale complexe ou D G VDI un plan de communication - tant que membre de a'g,lr e_n tant qL_Je me_mbre i
innovante - S3 =t S3 I'équipe commerciale - S3 R aREtm o &
':;‘:::t::c': Niveau 2 Niveau 2 Niveau 2 Niveau 1 Niveau 1
Modalités (1) Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE Cozf:;ljnts Co&:‘lf;u;l.eznts COEf:;I;ntS Co&:‘lf;u;l:nts Cozf:;l;nts
NGCC SAE 3.01 Pilotage d'un projet en déployant les techniques de commercialisation TTCT3A1S 2,00 2,00 2,00
NGCC SAE 3.02 Démarche de création ou de reprise d'entreprise TTC13A2S 6,00 5,00 5,00 0,50 0,50
NGCC SAE 3.03 Développement d’une expertise commerciale basée sur le diagnostic de la stratégie client d’un secteur TTC13A3S 5,00 5,00
NGCC Portfolio TTCT3A1P
NGCC R3.01 Marketing Mix TTCT3A1IM 2,00
NGCC R3.02 Entretien de vente TTCT3A2M 3,00
NGCC R3.03 Principes de la communication digitale TTCT3A3M 3,00
NGCC R3.04 Etudes marketing TTCT3A4M 1,50
NGCC R3.05 Environnement économique international TTCT3A5M 1,50
NGCC R3.06 Droit des activités commerciales TTCT3A6M 0,30 0,30 0,30 0,30 0,30
NGCC R3.07 Techniques quantitatives et représentations TTCT3A7M 0,40 0,40 0,40 0,30
NGCC R3.08 Tableau de bord commerecial TTCT3A8M 0,30 0,30 0,30 0,30 0,30
NGCC R3.09 Psychologie sociale du travail TTCT3A9M 0,50 0,50
NGCC R3.10 Anglais appliqué au commerce TTCT3AAM 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R3.11 LV B appliquée au commerce TTCT3ABM 0,50 1,00 1,00
NGCC R3.12 Ressources et culture numériques TTCT3ACM 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R3.13 Expression, communication, culture TTCT3ADM 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R3.14 PPP TTCT3AEM 0,30 0,30 0,30 0,30 0,30
NGCC R3.15 Marketing B2B TTC13AFM 4,00
NGCC R3.16 Fondamentaux de la relation client TTC13AGM 4,00
ECTS 30 8,00 6,00 6,00 5,00 5,00
% SAE (S3) 48 51 51 a4 45
% ressources (S3) 52 49 49 56 55

(1) NGCC (Note Globale de Contrdle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations, régulierement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE, que le parcours soit suivi en formation initiale ou en alternance.
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Qo Institut
Universitaire
t de Technologie
du Limousin

BUT 2 -TC

Parcours 1 : Business développement et management

de la relation client (BDMRC)

UE4.1 UE 4.2 UE4.3 UE4.4 UE4.5
Code Apogée de
S E M E ST R E 4 I'UE TTC1401U TTC1402U TTC1403U TTC1404U TTC1405U
Z Intitulé de la Uijﬁlst’\fuai:e:innegt;f?rc;ur i V_ente kst mener cor:\J:\‘le.racicaTsr:;E:czlt;ZZrer évelopgzr::nilislirc‘nisrsagir en UE_A'S RIS G- (7
AN N E E U N IV E RS I TAI R E 2024-202 5 compétence commerciale complexe ou D G VDI un plan de communication - tant que membre de a'g,lr e_n tant qL_Je me_mbre i
innovante - S4 =& sS4 I'équipe commerciale - S4 e reliem almi -2
':;‘:::t::c': Niveau 2 Niveau 2 Niveau 2 Niveau 1 Niveau 1
Modalités (1) Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE Cozf;i::‘ijnts CoEf;i(:;nts Cozf;i::‘i;nts CoEf;i(::nts Cozf;i::‘i;nts
NGCC SAE 4.01 Evaluation de la performance du projet en déployant les techniques de commercialisation TTCT4A1S 1,00 1,00 1,00
NGCC SAE 4.02 Pilotage commercial d'une organisation TTCT4A2S 1,00 1,00 1,00
NGCC SAE 4.03 Elaboration d'un plan d’actions commercial et relationnel TTC14A3S 3,00 3,00
NGCC Stage TTC14A4S 2,00 2,00 2,00 2,00 2,00
NGCC Portfolio TTCT4A1P
NGCC Portfolio EPR UE1 TTCT41P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE2 TTCT42P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE3 TTCT43P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE4 TTCT44P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE5 TTCT45P1 2,00
NGCC R4.01 Stratégie marketing TTCT4A1M 3,00
NGCC R4.02 Négociation : réle du vendeur et de |'acheteur TTCT4A2M 3,00
NGCC R4.03 Conception d'une campagne de communication TTCT4A3M 3,00
NGCC R4.04 Droit du travail TTCT4A4M 0,50 0,50 0,25 0,25
NGCC R4.05 Anglais appliqué au commerce TTCT4A5M 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R4.06 LV B appliquée au commerce TTCT4A6M 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R4.07 Expression, communication, culture TTCT4A7M 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R4.08 PPP TTCT4A8M 0,20 0,20 0,20 0,20 0,20
NGCC R4.09 Fondamentaux du management de I'équipe commerciale TTC14A9M 3,00
NGCC R4.10 Relation client omnicanal TTC14AAM 3,00
ECTS 30 6,00 6,00 6,00 6,00 6,00
% SAE (S4) 54 54 56 59 59
% ressources (S4) 46 46 44 41 41
% SAE (année 2) 51 52 53 51 52
% ressources (année 2) 49 48 47 49 48

(1) NGCC (Note Globale de Contréle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations, régulierement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE, que le parcours soit suivi en formation initiale ou en alternance.
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Institut
Universitaire
de Technologie

du Limousin

BUT 2-TC

Parcours 2 : Marketing et management de point de vente (MMPV)

UE3.1 UE 3.2 UE3.3 UE3.4 UE3.5
Code
S E M E ST R E 3 Apogée de TTC2301U TTC2302U TTC2303U TTC2304U TTC2305U
I'VE
V4 ntituledel Ma.rketing =IRep UE3.2 Vente - Pour mener U= Com‘munication UE3.4 Management - Pour UE:A?JF:;:itIr?llzrekre:Ir;g -
la construire une offre X commerciale - Pour ) A . . 0
AN N E E U N IV E RS ITA I R E 2024-202 5 et | cmmacEeeEeay un entretlen de vente e EER el gérer I’eqllnpe au niveau | dynamique de |'espace de
ce innovante - S3 simple - S3 communication - S3 opérationnel - S3 vente en vtlant.que membre
de I'équipe -S3
Niveau de
coml:éten Niveau 2 Niveau 2 Niveau 2 Niveau 1 Niveau 1
ce
Modalités (1) Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE Cozf;ic:jnts Cofjf;ic;i;nts COT:E':;MS Coclejf;i;iints Cozf;ic:;nts
NGCC SAE 3.01 Pilotage d'un projet en déployant les techniques de commercialisation TTCT3A1S 2,00 2,00 2,00
NGCC SAE 3.02 Démarche d'ouverture d'un point de vente TTC23A2S 6,00 5,00 5,00 0,50 0,50
NGCC SAE 3.03 Analyse d’un point de vente ou d’un rayon dans son environnement concurrentiel TTC23A3S 5,00 5,00
NGCC Portfolio TTCT3A1P
NGCC R3.01 Marketing Mix TTCT3A1IM 2,00
NGCC R3.02 Entretien de vente TTCT3A2M 3,00
NGCC R3.03 Principes de la communication digitale TTCT3A3M 3,00
NGCC R3.04 Etudes marketing TTCT3A4M 1,50
NGCC R3.05 Environnement économique international TTCT3A5M 1,50
NGCC R3.06 Droit des activités commerciales TTCT3A6M 0,40 0,40 0,40 0.3
NGCC R3.07 Techniques quantitatives et représentations TTCT3A7M 0,40 0,40 0,40 0,30
NGCC R3.08 Tableau de bord commercial TTCT3A8M 0,30 0,30 0,30 0,30 0,30
NGCC R3.09 Psychologie sociale du travail TTCT3A9M 0,50 0,50
NGCC R3.10 Anglais appliqué au commerce TTCT3AAM 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R3.11 LV B appliquée au commerce TTCT3ABM 0,50 1,00 1,00
NGCC R3.12 Ressources et culture numériques TTCT3ACM 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R3.13 Expression, communication, culture TTCT3ADM 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R3.14 PPP TTCT3AEM 0,30 0,30 0,30 0,30 0,30
NGCC R3.15 Management de la performance du point de vente TTC23AFM 4,00
NGCC R3.16 Marketing du point de vente TTC23AGM 4,00
ECTS| 30 8,00 6,00 6,00 5,00 5,00
% SAE (S3) 47 50 50 44 47
% ressources (S3) 53 50 50 56 53

(1) NGCC (Note Globale de Contréle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations, régulierement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE, que le parcours soit suivi en formation initiale ou en alternance.
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Institut
Universitaire
de Technologie

du Limousin

BUT 2-TC

Parcours 2 : Marketing et management de point de vente (MMPV)

UE4.1 UE 4.2 UE4.3 UE4.4 UE 4.5
Code
S E M E S I R E 4 Apogée de TTC2401U TTC2402U TTC2403U TTC2404U TTC2405U
I'VE
R . — UEA4.5 Retail marketing -
Z tinies Ma.rketmg =IRel UE4.2 Vente - Pour mener Uz Com‘munlcatlon UE4.4 Management - Pour Pour contribuer a la
la construire une offre X commerciale - Pour . Ve . q 0
- . ) un entretien de vente . gérer |'équipe au niveau | dynamique de |'espace de
compéten | commerciale complexe ou . élaborer un plan de P
. simple - S4 - opérationnel - S4 vente en tant que membre
ce innovante - S4 communication - S4 S
de I'équipe - S4
Niveau de
Ia‘ Niveau 2 Niveau 2 Niveau 2 Niveau 1 Niveau 1
compéten
ce
L, L . Coefficients Coefficients Coefficients Coefficients Coefficients
Modalités (1) Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE UE4L UE4.2 UE43 UE44 UE4S
NGCC SAE 4.01 Evaluation de la performance du projet en déployant les techniques de commercialisation TTCT4A1S 1,00 1,00 1,00
NGCC SAE 4.02 Pilotage commercial d'une organisation TTCT4A2S 1,00 1,00 1,00
NGCC SAE 4.03 Propositions d’amélioration du fonctionnement du point de vente et du management de I'équipe TTC24A3S 3,00 3,00
NGCC Stage TTC24A4S 2,00 2,00 2,00 2,00 2,00
NGCC Portfolio TTCT4A1P
NGCC Portfolio EPR UE1 TTCT41P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE2 TTCT42P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE3 TTCT43P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE4 TTCT44P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE5 TTCT45P1 2,00
NGCC R4.01 Stratégie marketing TTCT4AIM 3,00
NGCC R4.02 Négociation : réle du vendeur et de I'acheteur TTCT4A2M 3,00
NGCC R4.03 Conception d'une campagne de communication TTCT4A3M 3,00
NGCC R4.04 Droit du travail TTCT4A4M 0,50 0,50 0,50
NGCC R4.05 Anglais appliqué au commerce TTCT4A5M 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R4.06 LV B appliquée au commerce TTCT4A6M 0,70 0,70 0,70 0,40
NGCC R4.07 Expression, communication, culture TTCT4A7M 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R4.08 PPP TTCT4A8M 0,20 0,20 0,20 0,20 0,20
NGCC R4.09 Merchandising TTC24A9M 1,50
NGCC R4.10 Management des équipes TTC24AAM 3,00
NGCC R4.11 GRC TTC24ABM 1,50
ECTS| 30 6,00 6,00 6,00 6,00 6,00
% SAE (S4) 53 53 55 58 65
% ressources (S4) 47 47 45 42 35
% SAE (année 2) 50 51 53 51 56
% ressources (année 2) 50 49 47 49 44

(1) NGCC (Note Globale de Contréle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations, régulierement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE, que le parcours soit suivi en formation initiale ou en alternance.
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it

Institut
Universitaire
de Technologie

du Limousin

BUT 2-TC

Parcours 3 : Marketing digital, e-business et entrepreneuriat (MDEE)

UE3.1 UE 3.2 UE3.3 UE34 UE3.5
Code
S E M E S I R E 3 Apogée de TTC3301U TTC3302U TTC3303U TTC3304U TTC3305U
I'VE
S q UE3.5 E-business et
Z (e Vs Malrketlng - Pour UE3.3 Communication UE3.4 Marketing digital - Pour entrepreneuriat - Pour
la construire une offre UE3.2 Vente - Pour mener un ) 7 L ] A A . q
- = . . . commerciale - Pour élaborer un | participer activement au projet | construire un projet e-business
commerciale complexe ou entretien de vente simple - S3 L L .
e innovante - S3 plan de communication - S3 digital -S3 en tant que partie prenante
active -S3
Niveau de
Ia’ Niveau 2 Niveau 2 Niveau 2 Niveau 1 Niveau 1
e
s N ’ Coefficients Coefficients Coefficients Coefficients Coefficients
Modalités (1) Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE VE3A UE3.2 VE3.3 UE3.4 UE3.S
NGCC SAE 3.01 Pilotage d'un projet en déployant les techniques de commercialisation TTCT3A1S 2,00 2,00 2,00
NGCC SAE 3.02 Démarche de création d'entreprise en contexte digital TTC33A2S 6,00 5,00 5,00 0,50 0,50
NGCC SAE 3.03 Analyse d'une activité digitale TTC33A3S 5,00 5,00
NGCC Portfolio TTCT3A1P
NGCC R3.01 Marketing Mix TTCT3A1M 2,00
NGCC R3.02 Entretien de vente TTCT3A2M 3,00
NGCC R3.03 Principes de la communication digitale TTCT3A3M 3,00
NGCC R3.04 Etudes marketing TTCT3A4M 1,50
NGCC R3.05 Environnement économique international TTCT3A5M 0,50 0,50 0,50
NGCC R3.06 Droit des activités commerciales TTCT3A6M 0,40 0,40 0,40 0,30
NGCC R3.07 Techniques quantitatives et représentations TTCT3A7M 0,40 0,40 0,40 0,30
NGCC R3.08 Tableau de bord commercial TTCT3A8M 0,30 0,30 0,30 0,30 0,30
NGCC R3.09 Psychologie sociale du travail TTCT3A9M 1,00
NGCC R3.10 Anglais appliqué au commerce TTCT3AAM 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R3.11 LV B appliquée au commerce TTCT3ABM 0,50 1,00 1,00
NGCC R3.12 Ressources et culture numériques TTCT3ACM 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R3.13 Expression, communication, culture TTCT3ADM 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R3.14 PPP TTCT3AEM 0,30 0,30 0,30 0,30 0,30
NGCC R3.15 Stratégie de marketing digital TTC33AFM 4,00
NGCC R3.16 Créativité et innovation TTC33AGM 4,00
ECTS| 30 8,00 6,00 6,00 5,00 5,00
% SAE (S3) 49 50 50 a4 a4
% ressources (S3) 51 50 50 56 56

(1) NGCC (Note Globale de Contréle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations, réguliéerement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE, que le parcours soit suivi en formation initiale ou en alternance.
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Institut
Universitaire
de Technologie
du Limousin

BUT 2-TC

Parcours 3 : Marketing digital, e-business et entrepreneuriat (MDEE)

UE4.1 UE4.2 UE4.3 UE4.4 UE4.5
Code TTC3401U TTC3402U TTC3403U TTC3404U TTC3405U
SEMESTRE 4
I'VE
S . UEA4.5 E-business et
4 Intlt::e e Uiiixj:};&::&g;f?;ur UE4.2 Vente - Pour mener un UE4.3 Communication UE4.4 Marketing digital - Pour entrepreneuriat - Pour
A N N E E U N IV E RS ITAI R E 2024-202 5 . commerciale complexe ou entrletien de vente simple - $4 commerciale - Pour élaborer un | participer activement au projet | construire un projet e-business
N N——— §4 P plan de communication - S4 digital - S4 en tant que partie prenante
active - S4
Niveau de
Ia, Niveau 2 Niveau 2 Niveau 2 Niveau 1 Niveau 1
e
- N . Coefficients Coefficients Coefficients Coefficients Coefficients
Modalités (1) Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE UE41 UE4.2 UE43 UE4.4 UE4S
NGCC SAE 4.01 Evaluation de la performance du projet en déployant les techniques de commercialisation TTCT4A1S 1,00 1,00 1,00
NGCC SAE 4.02 Pilotage commercial d'une organisation TTCT4A2S 1,00 1,00 1,00
NGCC SAE 4.03 Création de site web TTC34A3S 3,00 3,00
NGCC Stage TTC34A4S 2,00 2,00 2,00 2,00 2,00
NGCC Portfolio TTCT4A1P
NGCC Portfolio - EPR UE 1 TTCT41P1 2,00
NGCC Portfolio - EPR UE 2 TTCT42P1 2,00
NGCC Portfolio - EPR UE 3 TTCT43P1 2,00
NGCC Portfolio - EPR UE 4 TTCT44P1 2,00
NGCC Portfolio - EPR UE 5 TTCT45P1 2,00
NGCC R4.01 Stratégie marketing TTCT4A1M 3,00
NGCC R4.02 Négociation : réle du vendeur et de |'acheteur TTCT4A2M 3,00
NGCC R4.03 Conception d'une campagne de communication TTCT4A3M 3,00
NGCC R4.04 Droit du travail TTCT4A4M 0,50 0,50 0,50
NGCC R4.05 Anglais appliqué au commerce TTCT4A5M 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R4.06 LV B appliquée au commerce TTCT4A6M 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R4.07 Expression, communication, culture TTCT4A7M 0,50 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R4.08 PPP TTCT4A8M 0,20 0,20 0,20 0,20 0,20
NGCC R4.09 Conduite de projet digital TTC34A9M 1,50
NGCC R4.10 Stratégie e-commerce TTC34AAM 1,50
NGCC R4.11 Business model TTC34ABM 3,00
ECTS| 30 6,00 6,00 6,00 6,00 6,00
% SAE (S4) 54 54 56 60 57
% ressources (S4) 46 46 44 40 43
% SAE (année 2) 51 52 53 52 51
% ressources (année 2) 49 48 47 48 49

(1) NGCC (Note Globale de Contrdle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations, réguliérement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE, que le parcours soit suivi en formation initiale ou en alternance.
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Institut
Universitaire
de Technologie

du Limousin

BUT3-TC

Parcours 1 : Business développement et management de la relation client

(BDMRC)

UES.1 UES5.2 UES.3 UES5.4 UES.5
Code
S E I v I ES I R E 5 Apogée de TTC15A1U TTC15A2U TTC15A4U TTC15A5U
I'UE
Intitulé de Pliifjo?\ﬂsiihf:;nfn-e éveLIJ:SIiril;::-esPsour U8 Rekm e
Z . . UE5.2 Vente - Pour App Pour agir en tant que
la solution client agir en tant que
- . . R mener une vente responsable de
compéten | étendue atous les responsable de o . .
B complexe - S5 o R I'équipe relation client
ce secteurs d'activités - I'équipe commerciale s
S5 -S5
Niveau de
Ia’ Niveau 3 Niveau 3 Niveau 2 Niveau 2
compéten
ce
Modalités (1) Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE Co;f:n:elnts Co;f:n:eznts Co;f:n:ints Co;f:n:esnts
NGCC SAE 5 BDMRC.01 Mise en ceuvre et pilotage de la stratégie client d'une entreprise TTC15A1S 8,00 8,00 7,00 7,00
NGCC Portfolio TTCT5A1P
NGCC R5.01 Stratégie d'entreprise-1 TTCT5A1M 3,00
NGCC R5.02 Négocier dans des contextes spécifiques TTCT5A2M 3,00
NGCC R5.03 Financement et régulation de I'économie TTCT5A3M 1,00 1,00 1,00
NGCC R5.04 Droit des activités commerciales-2 TTCT5A4M 1,00 1,00 1,00
NGCC R5.05 Analyse financiére TTCT5A5M 1,00 1,00 1,00
NGCC R5.06 Anglais appliqué au commerce-5 TTCT5A6M 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R5.07 LV2 appliquée au commerce-5 TTCT5A7M 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R5.08 Expression communication Culture-5 TTCT5A8M 1,00 1,00 1,00 1,00
NGCC R5.09 PPP-5 TTCT5A9M 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R5 BDMRC.10 RCN appliquées au business développement et au management de la relation client TTC15AAM 0,50 0,50
NGCC R5 BDMRC.11 Développement des pratiques managériales TTC15ABM 2,00
NGCC R5 BDMRC.12 Management de la valeur client TTC15ACM 2,00
NGCC R5 BDMRC.13 Marketing des services TTC15ADM 3,00
NGCC R5 BDMRC.14 Pilotage de I'équipe commerciale TTC15AEM 2,00
NGCC R5 BDMRC.15 (AL) Palier adaptation TTC15A1D
ECTS| 30 8,00 7,00 7,00 8,00
% SAE (S5) 48 52 44 41
% ressources (S5) 52 48 56 59

(1) NGCC (Note Globale de Contrdle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations, régulierement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE, que le parcours soit suivi en formation initiale ou en alternance.



Institut
Universitaire
de Technologie
du Limousin

BUT3-TC

Parcours 1 : Business développement et management de la relation client

(BDMRC)

UE6.1 UE 6.2 UE6.3 UE6.4 UE 6.5
Code
S E I v I E STR E 6 Apogée de TTC16A1U TTC16A2U TTC16A4U TTC16A5U
I'UE
ntitulé do | UE6:1 Marketing - ) LIJEGA B”“:is UE6.5 UES.5 Relation
4 ntitule de Pour construire une UE6.2 Vente - Pour eve gppemen our client - Pour agir en
ANNEE UNIVERSITAIRE 2024-2025 o utonci
- . solution client mener une vente tant que responsable
compéten . N responsable de e .
étendue a tous les complexe-S6 e R de I'équipe relation
ce B I'équipe commerciale N
secteurs d'activités-S6 6 client - S6
Niveau de
Ia’ Niveau 3 Niveau 3 Niveau 2 Niveau 2
compéten
ce
iz s " Coefficients Coefficients Coefficients Coefficients
Modalités (1) Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE UE 6.1 UE6.2 UE6.4 UEG.5
NGCC Stage - S6 TTCT6A1S 1,00 1,00 4,00 4,00
NGCC Portfolio TTCT6A1P
NGCC Portfolio EPR UE1 TTCT61P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE2 TTCT62P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE4 TTCT64P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE5 TTCT65P1 2,00
NGCC R6.01 Stratégie d'entreprise 2 TTCT6A1IM 2,00
NGCC R6.02 Négocier dans des contextes spécifiques TTCT6A2M 2,00
NGCC R6 BDMRC.03 Management des comptes clés (KAM) TTC16A3M 4,00
NGCC R6 BDMRC.04 Nouveaux comportements des clients TTC16A4M 4,00
ECTS| 30 6,00 6,00 9,00 9,00
% SAE (S6) 60 60 60 60
(]
% ressources (S6 40 40 40 40
% SAE (année 3) 54 56 52 51
% ressources (année 3) 46 44 48 49

(1) NGCC (Note Globale de Contrdle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations, régulierement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE, que le parcours soit suivi en formation initiale ou en alternance.



Institut
Universitaire
de Technologie
du Limousin

BUT3-TC

Parcours 2 : Marketing et management de point de vente (MMPV)

UES5.1 UE 5.2 UE5.3 UE5.4 UE 5.5
Code
S E M E S I R E 5 Apogéede|  TTC25A1U TTC25A2U TTC25A4U TTC25A5U
I'VE
4 Mzl | U Marketmg . P?ur UES.2 Vente - Pour UES.4 Pour mobiliser | UES.5 Pour manager la
la construire une solution e K . \
- . . . N mener une vente I'équipe au niveau dynamique de |'espace
compéten | client étendue a tous .
R complexe stratégique - S5 de vente - S5
ce les secteurs d'activités
Niveau de
Ia' Niveau 3 Niveau 3 Niveau 2 Niveau 2
compéten
ce
Modalités (1) Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE Co;f:;lelnts Co;f:;leznts Co;f:gints Co;f:;lesnts
NGCC SAE 5 MMPV.01 Approche omnicanale du point de vente TTC25A1S 8,00 8,00 7,00 7,00
NGCC Portfolio TTCT5A1P
NGCC R5.01 Stratégie d'entreprise-1 TTCT5A1M 3,00
NGCC R5.02 Négocier dans des contextes spécifiques TTCT5A2M 3,00
NGCC R5.03 Financement et régulation de I'économie TTCT5A3M 1,00 1,00 1,00
NGCC R5.04 Droit des activités commerciales-2 TTCT5A4M 1,00 1,00 1,00
NGCC R5.05 Analyse financiére TTCT5A5M 1,00 1,00 1,00
NGCC R5.06 Anglais appliqué au commerce-5 TTCT5A6M 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R5.07 LV2 appliquée au commerce-5 TTCT5A7M 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R5.08 Expression communication Culture-5 TTCT5A8M 1,00 1,00 1,00 1,00
NGCC R5.09 PPP-5 TTCT5A9M 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R5 MMPV.10 RCN appliquées au marketing et management du point de vente TTC25AAM 0,50 0,50
NGCC RS MMPV.11 Parcours expérience client TTC25ABM 3,00
NGCC R5 MMPV.12 Management d'équipe-2 TTC25ACM 3,00
NGCC RS MMPV.13 Supply chain TTC25ADM 1,00
NGCC RS MMPV.14 Droit de la distribution TTC25AEM 1,00
NGCC RS MMPV.15 Trade marketing TTC25AFM 1,00
NGCC R5 MMPV.16 (AL) Palier adaptation (gestion et merchandising) TTC25A1D
ECTS 30 7,00 7,00 7,00 9,00
% SAE (S5) 48 52 47 39
% ressources (S5) 52 48 53 61

(1) NGCC (Note Globale de Contréle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations, régulierement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE, que le parcours soit suivi en formation initiale ou en alternance.



Qo Institut
Universitaire
de Technologie
du Limousin

Parcours 2 : Marketing et management de point de vente (MMPV)

BUT3-TC

UEG6.1 UE 6.2 UE6.3 UE 6.4 UE 6.5
Code
S E I v I E STR E 6 Apogée de TTC26A1U TTC26A2U TTC26A4U TTC26A5U
I'VE
L, UE6.1 Marketing - Pour " .
P Intitulé de construire une solution UE6.2 Vente - Pour UE6.4 MétlageTenF - | UE6.5 Retail marketing -
la . , N Pour mobiliser I'équipe Pour manager la
ANNEE UNIVERSITAIRE 2024-2025 | e étenaue o | manerunevene e iy
compéten P au niveau stratégique - | dynamique de I'espace
les secteurs d'activités - complexe - S6
ce <6 S6 de vente - S6
Niveau de
Ia’ Niveau 3 Niveau 3 Niveau 2 Niveau 2
compéten
ce
Modalités (1) Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE Cozf;izielnts Cozf;iziznts Cozf;iziints Cozf;iziesnts
NGCC Stage - S6 TTCT6A1S 1,00 1,00 4,00 4,00
NGCC Portfolio TTCT6A1P
NGCC Portfolio EPR UE1 TTCT61P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE2 TTCT62P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE4 TTCT64P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE5 TTCT65P1 2,00
NGCC R6.01 Stratégie d'entreprise 2 TTCT6A1M 1,00
NGCC R6.02 Négocier dans des contextes spécifiques TTCT6A2M 1,00
NGCC R6 MMPV.03 Droit du travail et relations sociales dans I'entreprise TTC26A3M 2,00
NGCC R6 MMPV.04 Prise de décision pilotage-S6 TTC26A4M 2,00
ECTS| 30 6,00 6,00 9,00 9,00
% SAE (S6) 75 75 75 75
% ressources (S6) 25 25 25 25
% SAE (année 3) 62 63 61 57
% ressources (année 3) 38 37 39 43

(1) NGCC (Note Globale de Contréle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations, régulierement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE, que le parcours soit suivi en formation initiale ou en alternance.



Institut
Universitaire
de Technologie
du Limousin

BUT 3 -TC

Parcours 3 : Marketing digital, e-business et entrepreneuriat (MDEE)

UES.1 UES.2 UES.3 UE5.4 UE 5.5
Code
S E I V I ES I Iz E 5 Apogéede| TTC35A1U TTC35A2U TTC35A4U TTC35A5U
I'VE
UES.5 E-business et
UES.1 Marketing - UE5.4 Marketing entrepreunariat -
- Intitulé de | Pour copstrul.re une UES.2 Vente - Pour d!gltal - Pour Po&lr constr-ulre un
AN N E E U N IVE RSITAI RE 2024 2025 la solution client développerle  |projet e-business en
= a a 5 mener une vente AU
compéten | étendue a tous les projet digital en tant que
. complexe - S5 e
ce secteurs d'activités -| tant qu'initiateur - responsable de
S5 S5 projet ou
d'entreprise - S5
Niveau de
Ia' Niveau 3 Niveau 3 Niveau 2 Niveau 2
compéten
ce
. Coefficients Coefficients Coefficients Coefficients
Modalités (1) Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE UES.A UES.2 UES.4 UES.S
NGCC SAE 5 MDEE.O1 Développement d'un projet digital TTC35A1S 8,00 8,00 7,00 7,00
NGCC Portfolio TTCT5A1P
NGCC R5.01 Stratégie d'entreprise-1 TTCT5A1M 3,00
NGCC R5.02 Négocier dans des contextes spécifiques TTCT5A2M 3,00
NGCC R5.03 Financement et régulation de I'économie TTCT5A3M 1,00 1,00
NGCC R5.04 Droit des activités commerciales-2 TTCT5A4M 1,00 1,00 1,00
NGCC R5.05 Analyse financiére TTCT5A5M 1,00 1,00 1,00
NGCC R5.06 Anglais appliqué au commerce-5 TTCT5A6M 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R5.07 LV2 appliquée au commerce-5 TTCT5A7M 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R5.08 Expression communication Culture-5 TTCT5A8M 1,00 1,00 1,00
NGCC R5.09 PPP-5 TTCT5A9M 0,50 0,50 0,50 0,50
NGCC R5 MDEE.10 RCN appliquées au marketing digital au e-business et a I'entrepreneuriat TTC35AAM 0,50 0,50
NGCC R5 MDEE.11 Management de la créativité et de I'innovation TTC35ABM 1,50
NGCC R5 MDEE.12 Référencement TTC35ACM 1,50
NGCC R5 MDEE.13 Stratégie social media et e-CRM TTC35ADM 1,50
NGCC RS MDEE.14 Business model-2 TTC35AEM 2,00
NGCC R5 MDEE.15 Stratégie de contenu et rédaction web TTC35AFM 1,00
NGCC R5 MDEE.16 Logistique et supply chain TTC35AGM 0,50 1,00
NGCC R5 MDEE.15 (AL) Palier adaptation TTC35A1D
ECTS| 30 8,00 7,00 7,00 8,00
% SAE (S5) 48 52 48 42
% ressources (S5) 52 48 52 58

(1) NGCC (Note Globale de Contréle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations, régulierement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE, que le parcours soit suivi en formation initiale ou en alternance.



it

Institut
Universitaire
de Technologie
du Limousin

BUT 3 -TC

Parcours 3 : Marketing digital, e-business et entrepreneuriat (MDEE)

UE 6.1 UE 6.2 UE 6.3 UE 6.4 UE 6.5
Code
S E M E ST R E 6 Apogéede| TTC36A1U TTC36A2U TTC36A4U TTC36A5U
I'VE
UES.5 E-business et
UE6.1 Marketing - UE5.4 Marketing entrepreunariat -
~ Intitulé de | Pour copstrul.re une UE6.2 Vente - Pour d!gltal - Pour Po&lr constr-ulre un
AN N E E U N IVE RSITAI RE 2024 2025 la solution client développerle  |projet e-business en
= a a 5 mener une vente AU
compéten | étendue a tous les projet digital en tant que
. complexe - S6 o
ce secteurs d'activités -| tant qu'initiateur - responsable de
S6 S6 projet ou
d'entreprise - S6
Niveau de
Ia’ Niveau 3 Niveau 3 Niveau 2 Niveau 2
compéten
ce
Modalités (1) Intitulé des ressources et des SAE Code APOGEE leajf:csle;lnts Coclejflf;zeznts Cozfélzints leajf:cslesnts
NGCC Stage - S6 TTCT6A1S 1,00 1,00 4,00 4,00
NGCC Portfolio TTCT6A1P
NGCC Portfolio EPR UE1 TTCT61P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE2 TTCT62P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE4 TTCT64P1 2,00
NGCC Portfolio EPR UE5 TTCT65P1 2,00
NGCC R6.01 Stratégie d'entreprise 2 TTCT6A1M 2,00
NGCC R6.02 Négocier dans des contextes spécifiques TTCT6A2M 2,00
NGCC R6 MDEE.03 Trafic management - Analyse d'audience TTC36A3M 4,00
NGCC R6 MDEE.04 Formalisation et sécurisation d'un e-business et entrepreneuriat 2.0 -S6 TTC36A4M 4,00
ECTS| 30 6,00 6,00 9,00 9,00
% SAE (S6) 60 60 60 60
% ressources (S6) 40 40 40 40
% SAE (année 3) 54 56 54 51
% ressources (année 3) 46 a4 46 49

(1) NGCC (Note Globale de Contréle Continu) : une note issue d'une ou plusieurs évaluations, régulierement effectuées tout au long de la ressource ou de la SAE, que le parcours soit suivi en formation initiale ou en alternance.









